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Responsable du Développement Commercial 

France International 

Titre RNCP n° 35150, niveau 6        
 

 
 

La Salle-Saint Nicolas forme au Titre 
Responsable du Développement 
Commercial France et International  
(Titre RNCP 335150 de niveau 6)  
 
Le Responsable du développement 
commercial France et International (RDC FI) 
se présente comme un manager de 
proximité capable de mettre en place des 
plans d'action commerciale adaptés aux 
zones géographiques visées et d'y détecter 
de nouvelles opportunités commerciales. Il 
met en place des outils de communication 
et des actions de marketing opérationnel. Il 
négocie dans un contexte multiculturel et 
s'adapte rapidement aux besoins des 
clients. Grace à son analyse de l’activité 
commerciale, il assure la production des 
reportings. Enfin, il manage une équipe et 
pilote les performances commerciales. 

 

 
 

 

Conditions d’admission 
Titulaire d’un niveau Bac+2 minimum : 
BTS ou DUT dans l’informatique, la 
communication, la gestion, le commerce, 
niveau licence L2 validée. 

 

 
 
 

 

Campus La Salle 
La vie étudiante, au sein du Campus, 
s’articule autour d’un lieu dédié, d’une 
association d’étudiants, d’un espace de vie, 
de l’accès à une cafétéria. 

 
 

 
 

Poursuite d’études  
Si des poursuites d’études existent, un titre 
professionnel est orienté principalement 
vers l’emploi. 
Suite de parcours possible: École de 
commerce, master Pilotage et Contrôle de 
Gestion, Master Conseil et Achat, Master, 
Management et stratégie d'entreprise 

 
 

Débouchés 
L’insertion professionnelle des diplômés de 
cette section est forte en tant que : 
- Responsable du développement 
commercial 
- Chargé du développement commercial 
- Business developer 
- Ingénieur commercial 
- Attaché commercial 
- Technico-commercial 
- Chargé d’affaires 
 
 

Alternance 
496 heures de cours, formation gratuite 
avec un contrat en alternance rémunéré 
(apprentissage ou professionnalisation) 
Rythme de l’alternance : 3 jours en 
entreprise et 2 jours en cours /semaine 

 

Statut Etudiant 
 496 heures de cours, 8 semaines de 
stage en entreprise, coût de la 
formation : 5 600 euros par an. 

 

Volume Horaire* 
Blocs Heures 

Bloc 1 - Assurer une veille 
commerciale, concurrentielle, 
technologique et définir les plans 
d’actions marketing en France et à 
l’international 

87 h 

Bloc 2 - Détecter les opportunités 
commerciales et développer un 
portefeuille clients France et 
international 

98 h 

Bloc 3 - Négocier, mettre en place les 
contrats et partenariats 

70 h 

Bloc 4 - Manager une équipe 
commerciale et suivre les 
performances commerciales en 
France et à l’international 

76 h 

Compétences transversales 

CT : Anglais 60 h 

CT : Rapport d'activité 
CT : Outils d'insertion professionnelle 

70 h 

Cycle de conférence et visites 35 h 

Options 

Techniques de recherche en entreprise 

Coaching sportif 

Stage ou alternance en entreprise  

 

 

 

 

 

* à titre indicatif non contractuel 

 

 

 

 

En contrat d’apprentissage ou de professionnalisation ou statut Etudiant 

ou 

Formation gratuite et contrat en alternance rémunéré 

Nos actions de formation 

sont certifiées Qualiopi 
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